Arbeitsanweisungen im Fach BwR fir die Woche 27.04. — 30.04.

Mi, 29.04.

Do, 30.04.

Plan:

- Ubungen (A242 und die beiden Abschlusspriifungen) mithilfe der
Losung konzentriert und sorgfaltig verbessern.

- Ubertragt in euer Merkheft die Inhalte zum Thema ,Factoring®.
- Bearbeitet von A265 1. + 2. + 7. (nachste Seite)
- Bearbeitet in eurem Schulbuch folgende Ubungen:

A267
A268

In dieser Woche geht es darum, mithilfe von vermischten und
zusammenfassenden Ubungsaufgaben die bisher gelernten Themen
zu vertiefen. Erfreulicherweise hat die Mehrheit von euch signalisiert,
dass ihr bisher gut zurechtgekommen seid und euch in den meisten
Themen — nach eigener Aussage — sicher fuhlt. Nun gilt es, die letzten
Unsicherheiten zu beseitigen. Gerne durft ihr euch noch einmal die
Videos anschauen oder die Merkhefteintrdge hernehmen.

Weiteres Ergebnis Feedback:
Die neuen Aufgaben sind jetzt freitags online, kdnnen von euch naturlich aber auch erst
spater heruntergeladen werden.

Vorschau:

Der Plan ist es, in der folgenden Woche (04. — 08. Mai) ein oder zwei
Themen (eventuell Personalbereich, Wertpapiere) mit
Ubungsaufgaben bzw. Abschlussprifungsaufgaben zu wiederholen
und aufzufrischen.

Die letzten beiden Inhalte im Themengebiet Forderungen (namlich
Einzelwertberichtigung und Pauschalwertberichtigung) schieben wir
zunachst nach hinten. Wir werden diese hoffentlich gemeinsam in der
Schule besprechen, falls fiir euch am 11. Mai die Schule wieder
startet.



Ins Merkheft Gbertragen:

7. Moglichkeit der Absicherung von Forderungen: Das Factoring

Factoring = Verkauf von Forderungen an ein Unternehmen
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Entweder ihr druckt dieses Bild
aus und klebt es in euer Heft
oder ihr schreibt es ab!

Vorteile

Nachteile

e spart Arbeit (Buchhaltung, Mahnun-
gen,... ubernimmt Factor)

e Liquiditat steigt (U hat schneller
Geld zur Verfigung)

e kein Ausfallrisiko (geht an Factor)

e hohe Gebihren

e Kundenbeziehung leidet




